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Focus sur la démarche 
BatiMédia
Quelle est notre ligne rédactionnelle? 
Nous diffusons une information technique sur les produits et 
services du bâtiment auprès de nos 150 000 abonnés 
prescripteurs et entreprises. Sans publicité sur nos supports web. 

Nos portails et supports sont ouverts gratuitement 
aux annonceurs, pourquoi ? 
Il s’agit avant tout de satisfaire nos abonnés en leur apportant 
une information fiable et complète et mettre à leur disposition les 
documentations associées en téléchargement immédiat.

Quel est notre business modèle? 
Nous souhaitons permettre à nos annonceurs  de convaincre les 
prescripteurs et les entreprises de choisir leurs produits ou 
services pour leurs projets en boostant leurs contenus auprès 
d’eux et en générant des opportunités de business.

Ceci grâce à la diffusion « live » de leur contenu par le biais 
d’articles, prises de paroles, vidéos et en leur permettant de 
booster ce contenu sur nos différents supports. 
Cela peut-être une démarche spécifique : espace, article, revue de 
presse, emailing, publicité etc… ou une démarche coordonnée qui 
permet une stratégie offensive sur le marché avec des objectifs 
précis et suivis.



Nos portails web Nos web magazines Enews auprès de nos abonnés

Booster vos articles : une photo, 
un résumé complet, on clique 
parce qu'on est intéressé- liste 
de vos lecteurs

Les documentations de votre 
espace téléchargeable en un clic 
liste avec coordonnées fournie  

Notre démarche se résume ainsi: d’un côté la partie rédactionnelle qui met en avant les informations 
techniques des entreprises et de l’autre des actions permettant de générer pour nos annonceurs des 
contacts qualifiés, de développer leur notoriété et le trafic sur leur site web.

Notre site infos-produits 
nouvelle génération

Mise en ligne de vos 
articles, en live.







L’information diffusée sur le portail 
armoire à docs a plusieurs intérêts :

1. Informer directement les visiteurs.
2. Pouvoir donner des informations 
complémentaires à partir d’un des 
articles que nous diffusons sur 
batimedialive.com , sur la revue de 
presse ou sur nos magazines.
3. 30 000 visites par mois.
4. Mise à disposition directe des 
documentations.
5. Possibilité de poser une question pour 
une ouverture de contact.

Mise en scène de vos produits 
ou services

Nos 
infosproduits

http://www.batimedianews.com/live


Stats de visites 
Du 1/01/2024 au 25/06/2024



La news letter 
Permettre à nos abonnés de 
télécharger vos 
documentations 



Modèle d’une page de 
publicité et de la page 
produit avec vidéo (tuto 
ou présentation)

Le guide 
des 
produits 
en ligne

Numéro annuel qui 
s’enrichi au fil des mois 
Vous pouvez profiter de 
l’occasion pour  
annoncer

15

Infos 
contact

www.bjelin.com

exemple@bjelin.com

Revêtement de sol

Revêtements de sol en bois 
densifié: une classe à part 
Nos nouveaux revêtements de sol sont 
sans pareil. Ils sont tellement innovants 
et révolutionnaires que nous avons créé 
une toute nouvelle catégorie, baptisée 
UeY«WemeQWV�Ge�VRl�eQ�ERLV�GeQVLƋª��,lV�
sont vraiment uniques : luxe incomparable 
d’un vrai parquet associé à une durabilité 
supérieure, une résistance à l’eau et des 
avantages environnementaux incontestables.

Second oeuvre

Le site web Documentation



Numéro en ligne 

Le guide 
des 
produits 
en ligne

Tarif HT pour  12 mois 
1 page 1800 €
2 pages 3000 €
4 pages 5000 €
6 pages 6000 €
8 pages 7000 €
10 pages 8000 €



Le live 
Espace illimité, librement accessible pour nos abonnés, 
ouvert librement aux entreprises qui ont quelque chose 
à dire et qui peuvent proposer des sujets techniques 
intéressants sur leurs produits, sur les réalisations dans 
lesquelles leurs produits ont trouvé leur place. Pour les 
entreprises qui ont avec nous un abonnement « armoire 
à docs », reprise d’informations complémentaires ( sites 
internet, accès à la fiche produit, mots clés) et la 
possibilité de booster les articles de plusieurs façons 
(revue de presse, magazines, enews dédiées).

Mise en ligne de vos articles









Pour 2023, on constate que 86 477lecteurs ont lu 135 189 articles, ils y sont arrivés pour 56 603 par les moteurs de recherche et 
par nos actions pour 11 482. 

Le live Analyse de l’audience 2023



Le live Analyse de l’audience 2024 du 1er Janvier 2024 au 25 Juin 2024



La revue de 
presse 
Aller au-devant de nos 
abonnés pour leur parler de 
vous 
La revue de presse par email est diffusée deux fois par 
semaine. 4 à 8 articles sont repris, une belle image, un résumé 
complet  ainsi le cliqueur, c’est-à-dire celui ou celle qui 
souhaite lire l’article en entier, représentera un intérêt 
commercial pour nos clients. Une entreprise sera présente 
dans la mesure où elle aura acheté un booster 
(ponctuellement ou par abonnement). Fichier lecteurs 
communiqué une semaine après la parution ( email au 
minimum mais la plupart du temps métier, nom de 
l'entreprise, adresse, téléphone ).
Chaque article proposé par nos clients pourra disposer de liens 
(site internet, espace produit, fiche produit, accès à un 
distributeur, demande de rdv ou de visio, etc…). Ainsi de 
l’intérêt à l’action l’effort doit être minime.



Les Magazines
Magazines mensuels, diffusés auprès de nos 150 000 lecteurs ( 40 000 pour la 
prescription et 110 000 pour les entreprises, installateurs et artisans).
1. Mise à disposition directe par email lors de la sortie 
2. Mise en avant dans nos newsletter ( la revue, armoire à docs ) au quotidien 
3. Rubrique kiosque de notre portail armoire à docs 
4. Article sur batimédialive.com
5. Le push article permet d’inciter les lecteurs à aller sur l’article d’une 
entreprise ou voir sa publicité et crée ainsi une liste de lecteurs motivés.
6. L’intégration d’une entreprise à un reportage lui donne une vraie opportunité 
de mettre en avant ses avantages notamment grâce aux vidéos de mise en 
œuvre d’un produit en situation.
7. Dossiers thématiques en fonction de l’actualité 
8. Encarts publicitaires sur la couverture donnant de très nombres occasions 
d’être vus, puisque repris sur tous nos envois.

Des reportages plus complets suivis dans le temps 





Les actions 
Newsletter dédiée et Emailing

Follow-up







Prendre rendez-vous 
avec nos équipes 

37 Bis rue du général Leclerc 
92130 Issy les Moulineaux 
Téléphone : + 33 970 407 007

Plus d’information sur 
Batimediamarketing.com
Michel Soufir 
Président 
+ 33 6 41 17 21 73
m.soufir@batimedia.com

Bernard Vilmouth
Directeur des partenariats 
+ 33 6 58 49 16 17
b.vilmouth@batimedia.com


